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DIE FAMILIEN
UNTERNEHMER

Unsere Technologie am Bonner Bogen!

Dr. Jorg Haas, 12. November 2019

Bonn, 12. November 2019
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HW PARTNERS

am Bonner Bogen

Wo wir sind
&
Wer wir sind

Ein Blick zuriick und nach vorn

Bonn, 12. November 2019
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Zahlen & Fakten
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davon iliberirdisch

davon unterirdisch

Kubatur
davon iiberirdisch

davon unterirdisch
PKW Stellplatze (liberdacht)
Bauzeit

Investitionsvolumen

90.000gm

150.000 BGF
100.000 BGF
50.000 BGF

560.000 BRI
365.000 BRI
195.000 BRI
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Unser bisheriger Weg ...

HW PARTNERS

2006 bis heute

Ausbau zur integrierten Cloud
Unternehmenssoftware

OPENSCOPE

Finanzen
FiBu, AnBu, ReBu, Kasse,
Bankin; gM h ung. KoRe,

Berichte, Business Inteligence

Verkauf an Agfa-
Gaevert N.V. fir
354 Mio. Euro

2005

Griindung des Technologie-
unternehmen GWI AG in Trier
durch die Studenten Jorg
Haas und Ridiger Wilbert

Organisation Vertrieb

DIMS & ECM, Kontakie, - CRM, Kzmpagnen,
Auigaben, Aktivickter, Gpportunity, BANT,
Kalender, E-Malls, Potential, Angebot,
T T Sales Funnel,

Forecast

SCcorP

Personal \ ’ Projekte

[
it nung, Plai \r\gt RP},ECnmmefm
erse pllegung:

zu nu Les: r\gscrlass LD

1998

Internationa
-lisierung in
Europa

1990

a Na mka\k micn

Baschaffung
sou r\g[ERP)
WW&MW\EIkaFE stellung,

T

T-g 4t ‘g:
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2011

Griindung der

Scopevisio AG Grlindung der

CenterDevice GmbH

Beginn Entwicklung

Basistechnologie und Beg'lnn EntW|ck'Iung
Cloud Basistechnologie

Finanzbuchhaltung O CENTERDEVICE

SCOPE

2004

Uber 1.000 Mitarbeiter

Umsatz 130 Mio. Euro

Marktanteil: 41 Prozent bei
Krankenhausinformationssystemen

Griindung der Legalvisio
Cloud Branchenlsung
fir Anwaltskanzleien

¢ LEGALVISIO
2015

2017
%% DIGITALHUB.DE

StartUp Incubator
and Accelerator

HANDWERKER

Beteiligung an einer
deeplearning technology
company (Data Capture)

Hypatos

Griindung der Carmato
Gig Economy Plattform

MATO
2015

FILO

Ubernahme des Hotel-

Offene API- t Hersteller fi
Plattform (Paas) Griindung der Gigwork corwaresiers eRertr
. Finanzen & Lohn (@)
Gig Economy Plattform
OPEN |
Wesentliche
2017 Beteiligung an
Kanzleisoft-

agindo
Beteiligung an
Microsoft Cloud
Integrator

warehersteller

Vorstand

Bonn, 12. November 2019
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Hauptsitz der ehemaligen GWI AG
Die Direktorenvilla am Rhein (1863) wurde in Verbindung mit drei Blurogebauden entwickelt.
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HW Partners Fihrungsteam HW PARTNERS

Owner / Management

Stephan Miiller

Vorstand (COO)

Professional Services / Betrieb
Vorstand Scopevisio

GF Legalvisio

| Michael Rosbach
Vorstand (CSO)

~ Vertrieb / Marketing

' GF CenterDevice

Dr. JOrg Haas
Vorstand (CEO)
Strategie & Technologie

Dr. Rudiger Wilbert

Board Member / Advisor
Innovation & Technologie

Prof. Dr. Alexander Pohl

Vorstand (CMO)
Strategische Entwicklung
Mergers & Acquisitions

\ Dr. Markus Cramer
3 Vorstand (CFO)

-y { Produktmanagement

! Vorstand Scopevisio
_/L

Unternehmer aus Leidenschaft.

Bonn, 12. November 2019 Vorstand




Leadership in Cloud Business Application HW PARTNERS

Erfolg ist kein Zufall, sondern harte Arbeit!

» Start: Grindung 2006 HW Partners AG

» Losung: Multi-Tenancy Cloud Enterprise Application
> Planung: Komplettes Okosystem fiir Unternehmen
» Finanzen: bisher ca. 100 M€ privates Kapital

» Kosten: Permanentes extrem sparsames Agieren

> Ziel: Ein fiUhrender internationaler Hersteller und
Anbieter von Cloud Unternehmenssoftware.

Bonn, 12. November 2019 Vorstand



HW PARTNERS

2

USTOMER E PERIENCE

. Was wir machen ?
o, 52 e, Wir machen unsere Kunden zufriedener ...
| Lernen N o, LN = e
() & * _‘ Py
” 29 ee@
, M - o o ‘2
) o A oe Wie wir es machen ?
pel L -
& S s S ... in einem UX des 21ten Jahrhunderts
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Kameha Grand Bonn ist Symbol
des friihen 21ten Jahrhunderts
mit dem Beginn des Digital Age.

1

KAMEHA dmazLon

—|

Bonn, 12. November 2019



How we build leading Cloud Companies HW PARTNERS

Hauptsitz ist die Rohmiihle am Bonner Bogen

= Griindung von und Beteiligung an Unternehmen aus
dem Bereich , cloudbasierte B2B-Software*.

= HWP komponiert B2B-Cloud-Technologieunternehmen
zu einem synergetischen Unternehmensverbund.

= Geschaftsmodell als IT-Versorger mit SaaS-Gebiihren
auf Monthly Recurring Revenue (MRR) im ,Pay-what-
you-get” Ansatz.

= Uberlegene technologische Architektur als Multi-
Tenancy-Cloud-Application.

= Kundenzufriedenheit als zentraler Unternehmensfokus
(Customer Experience).

Bonn, 12. November 2019 Vorstand



Unser Weg zum Erfolg ... HW PARTNERS

Unsere Erfolgsfaktoren ...

iDRA |

B go
h e is

= Ausgepragte Customer Experience als Philosophie.

= Automation in einer Multi-Tenancy Cloud Business
Application mittels Artificial Intelligence.

= Megatrend (25 Jahre) erkennen und in taktische Handlungen
(3-5 Jahre) umsetzen.

= Esgilt ,Technologie treibt Business”.

BE Microsoft O\ ORACLE
B Dynamics365 workday. Netsuite  SCOPE salcyf)rce S.X.YS/4 HANA

Bonn, 12. November 2019 Vorstand




HW PARTNERS

Unsere Vision
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Unsere Vision HW PARTNERS

Building the
German Unicorn
in Cloud Business




Leadership in Cloud Business HW PARTNERS

Entwicklung der HWP Cloud Business zum europaischen
Marktfiihrer fiir Cloud Business Applikation:

Halten der satzungsgebende Mehrheit bei Kernunternehmen!
(Fundament des organischen Wachstums, must to have)

= Halten von wesentlichen Beteiligung bei Querschnittsunternehmen mit
strategischer Bedeutung! (Wachstumsbeschleunigung, need to have)

= Grindung sowie Beteiligung an branchenfiihrenden Cloud Technologie-
unternehmen zur Portfoliovervollstandigung! (nice to have)

= Anorganisches Wachstum durch Beteiligung oder Kauf von etablierten
Softwareunternehmen mit guter Kundenbindung fiir das gesamte
Portfolio (M&A: Kunden- und Kompetenzkauf)!

= Aufbau strategischer Partnerschaften mit marktfiihrenden Technologie-
unternehmen in erganzenden Bereichen.

Bonn, 12. November 2019 Vorstand




Designh am Bonner Bogen




HW PARTNERS

Finanzen
FiBu, AnBu, ReBu, Kasse,
Banking, Mahnung, KoRe,

Berichte, Business Intelligence

Losungen

Kalender, E-Mails, Potential, Angebot,
OpenScope (API), Sales Funnel,
Admin Forecast

Organisation Vertrieb
DMS & ECM, Kontakte, - CRM, Kampagnen,
Aufgaben, Aktivitaten, \ Opportunity, BANT,

SCOPE
Multi-Tenancy Cloud Business Application

Personal Projekte

Lohn & Gehalt, HRP, Human Ressource

Zeitwirtschaft, Dienstplanung, Planning (HRP), E-Commerce,

Personalakte, Verpflegungs- Zeit- und Leistungserfassung,
mehraufwand Reisekosten, Faktura, Vor-
und Nachkalkulation

Beschaffung

Enterprise Resource Planning (ERP),
WaWi & MaWi, Einkauf, Bestellung,
Disposition, Lager

Bonn, 12. November 2019




Innovation Greenhouse

Oase fur Innovation und Technologie!

OK TECHMKEINHAUSUNG 423 S m3) 58 SN

ok i & T 1 g
: ‘ﬁ “ 'i_ gvigscum‘
L e s .
Innovation Greenhouse
Gewéachshaus flr junge Technologieunternenmen

GRONDUNG NACH VORGABEN STATIK

Bonn, 12. November 2019



Okosystem der HW Partners HW PARTNERS

= 3 v 2%
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: | Cloud Gig Economy / Deep Learning / Artificial Intelligence HW Partners
I Cloud I
. Okosystem ! Microsoft OFFICE 365 Business Premium (Office, Power BI, Teams, Skype,...) Microsoft
Scopevisio Lohn & Gehalt und Personaleinsatzplanung Eurodata

Branchen- . .
adaptiv SV Mini Cloud One-Page-Shop (by Concardis) eCommerce Financial Ce SV

M“'tci;Ter;a“cV Cloud Enterprise Ressource Planning (Beschaffung: ERP, WaWi, MaWi) Scopevisio

! ou I

. Enterprise Cloud Content Management System (DMS, ECM, Workflow-Manager) Centerdevice

' Application |

Cloud Enterprise Business Application (Organisation, Finanzen, Vertrieb, Projekte, ...) Scopevisio
unabhangig

Bonn, 12. November 2019



HW PARTNERS

Playground

Documentation Download Connect - -
imiaad our latest version roday! I :

Quick Start

TypeScript

Typeseript 33 s now avalable. Do
, Lodash
Using Classes . Options A
Class Greeter [ " var Greeter = /% @class o modern Jav )

grecting: strings 2 functian Greeter(messag! asc”Pt tility 1

S etructor(uessage: sTring) { 3 this.greeting = ©8° Ity "b"ar’y deli
¥ eliver|
Greeter.prototype.Bree ering mo

this.greeting = message;
return “Hello, © 4

greet() {
Leturn “Hello, © 4 this.greetingl 8
¥ return Greeter; d
)y 0% —-def
18 5 var greefer = new Greete aults ({ ‘a '
11 Jet greeter = new greeter{"world"}i var button = docunent. €t // > { ' H
2 12 putton.textContent = °5 a': 1 2 { 'a'.
13 let button = documeﬂt.createtlement['buusn‘_!; ’ putton.onclick = funct? .partits K} ) i 3) ‘b
\% putton.textcontent = "33y Helle™s 3 alert(grecter .gree - tition ( [1 I } ‘
gunction() { h 5
i 16 document . body -appendC // -> [[1 _'J = 2) 3, 4]
7 > 3 [ s =
s |2 >n¥%
s 4 o .
1] 2);

5 putton.onclick =
alert(greeter.greet())s

7y

19 document.Dody dRke dchi

O sta
r 37,587 oFcrk
3,883

Technologien

’Fﬂm@be;ﬁejs m

DOWnIOad

L Core buil

( 9Zipped) M -
ulti-Tenancy Cloud Business Application

& Full by
build ¢

~24kB azi
Pped)

' | : Java, Node.js, Javascri
: , -Jo, script, TVpScript Cord

Vue.js, Gatsby.j , Cordova, CSS, Webpack
sby.js, REST, GraphQL, PostgreSQL, Linux KVpM l;tcr)jdaSh'

& mastes O UL QoAo
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Okologische Nachhaltigkeit
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Wir betreiben eine der grofdten Aquifer-Geothermieanlagen Deutschlands.

Bonn, 12. November 2019



@Open Source Technologien

HW PARTNERS

Technologiestack

Technologietool

Lizenzkosten

Server (Applikationslogik)

Java, Node.js,
Hbci4lava, Javamail, OSGi
Tesseract, iText

Keine (Open Source)

Client (Prasentation)

Java

Keine (Open Source)

Web Client (Prasentation)

Javascript, Typescript, NPM,
Cordova, Sass, Webpack,
Loadash, Vue.js, Gatsby.js

Keine (Open Source)

Application Programming Interface (API)

REST, OAuth
SOAP (Legacy)
GraphQLl (in Vorbereitung)

Keine (Open Source)

Virtualisierung (Hosting)

KVM (Private Cloud)
Azure, AWS (Public Cloud)

Keine (Open Source)
Ja

Datenbanksystem PostgreSQL Keine (Open Source)
Betriebssystem Linux Keine (Open Source)
Netzwerkhardware Pfsense Keine (Open Source)

Bonn, 12. November 2019




Kunstlich Intelligenz zur betrieblichen Automatisierung

HW PARTNERS

Mustererkennung

Erkennen und Lernen komplexer Muster
mit neuronalen Netzen

Anwendung im Unternehmen: Rechnungen
und Vertrage selbststandig auslesen und
verarbeiten

Expertensysteme
Lernen von Regeln und selbststandiges

Vorschlagen neuer Regeln

Anwendung im Unternehmen:
Prozessautomatisierung

Bonn, 12. November 2019
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Intelligente Suche

Scopen ist wie Googeln im Unternehmen

Anwendung im Unternehmen:
Schnelles Auffinden von Informationen

Digitale Assistenten
Scoper ist wie Alexa furs Bliro

Anwendung im Unternehmen:
Individuelle Information Uber betriebliche

Vorgange — auch per Sprachsteuerung




HW PARTNERS

Dr. Jorg Haas, Dr. Markus Cramer, Stephan Muller, Michael Rosbach, Prof. Dr. Alexander Pohl, Dr. Rudiger Wilbert
Partner

HW Partners AG T+49 228 4334-1199
Rheinwerkallee 3 F+49 228 4334-1200
53227 Bonn info@hwpartners-ag.com

Germany www.hwpartners-ag.com

Bonn, 12. November 2019 Vorstand
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